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El Arte de Persuadir y Vender con PNL, es |la nueva

Forma de entender como el mundo de las ventas YA CAMBIO

En miyofinanciero hemos desarrollado una innovadora metodologia basada en Persuasion,
Programacion Neurolinguistica y Aprendizaje Acelerado, para generar mejores resultados en los
emprendedores y profesionales que quieren incrementar sus ingresos.

- Desarrollar una venta mas efectiva

' - Crear relaciones con el cliente.
Al venir al curso

tu desarrollaras

habilidades
como:

- Cerrar una venta
- Velocidad de reaccion y evolucion
- Conocer al nuevo cliente.

- Como abrir puertas y prospectar en la nueva era.

El curso incluye:

1. Acceso privado al evento.

Material fisico de apoyo por participante.

Material electronico en CD o USB por participante.
Diploma de finalizacion por participante.

Los entrenamientos son 90% practicos 10% teodricos.
Material de apoyo y proyeccion.

Papeleria.

© N O O K~ W N

Dinamicas de alto impacto.

Todos nuestros entrenamientos cuentan con valor curriculary
estan avalados.

www.miyofinanciero.com



Temario El Arte de Persuadir y Vender con PNL

Introduccion al Arte de Persuadir y Vender

Trucos Psicoldgicos
para Vender mas

OEntendiendo el cerebro de mi prospecto 6 colaborador.

O Coémo funcionan los hemisferios cerebrales y de que me sirve
en la venta?

OLos 3 tipos de cerebro y como tomamos decisiones.

OCoaching de Ventas.

OCrear relaciones no transacciones.

Olmpulsos reptilianos: Dolor y Placer.

ORituales para elevar mi energia en la Venta.

OConoce a tu cliente y detecta necesidades inmediatas.

OMicromomentos memorables.

OAprende a activar las emociones.

OCddigos Reptilianos ;Que son? Y por que son necesarios.

OTodo se trata de él.

OEleva la emocion de los vendedores.

OLa dinamica del Elevator Pitch.

ODinamica para vencer el miedo a vender.

O Los 7 Secretos en las NeuroVentas.

O Sesgos Cognitivos para persuasion.
O Deseos del consumidor.

O Efecto Anclaje.

O Efecto Escasez.

O Descuento hiperbdlico.

O Aversion a la pérdida.

O El poder de una garantia.

O Efecto arrastre: Que todos compren.
O Reciprocidad.

O Up selling y cross selling

O Efecto contraste: dale opciones.

O Efecto Autoridad.

O Verdad ilusoria.

O Efecto Denominacion.

O Efecto atencion.

O Ejemplos practicos.

Neuro Ventas y

Lenguaje Corporal

Cierres de Venta

O Cdémo funciona el Lenguaje Corporal?
OPosiciones de poder y sumision en la Persuasion.
OTriangulacion sub-consciente como hipnotizar a tu interlocutor.
OClaves de Seduccidn en las Ventas.

OUsa tus manos con fuerza, gracia y elegancia.
ORapport = Empatia = Me compran.

OMicro gestos y su poder escondido.

OSaludos de poder.

O31 movimientos para generar posicionamiento.
OCoémo descubrir a un mentiroso.

OMas atractivo, mas guapo, mas ventas.

O Secretos en las NeuroVentas.

O Los 21 cierres en la nueva escuela de ventas.

O Asaltos Mentales = Aumentando mi habilidad
pensamiento.

O Escritura hipnética.
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Entrenador:

Luis Felipe Salas es un emprendedor Latinoamericano.
Entrenador e Inversionista inmobiliario.

Luis estudio la carrera de Administracion Financieray una
Certificacion Internacional de Coaching en la ICF, ademas
de una centena de diplomados en ventas, negocios y
finanzas.

Los ultimos 6 anos se ha dedicado a compartir
entrenamientos con personas de México y Latinoamérica.

Luis es creador de la metodologia

de Miyofinanciero, director y co-fundador de La
Academia de Coaching Financiero. Ademas autor del
libro “Hueva Financiera”. Cada ano participa en cientos de
conferencias, ademas, trabajado a la par de grandes
empresasy con miles de personas.
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